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financiamiento para las empresarias PYMES”

En AL y países en desarrollo las
mujeres tiene un acceso limitado a
los servicios financieros formales.

Estudio para la región andina
(BID/IICA) muestra que mientras el
31% de los hombres en actividad
productiva tienen acceso al crédito,
sólo el 13% de las mujeres cuentan
con él.

En Centroamérica, esta proporción se
reduce a 5% a 3%, respectivamente.

Sin embargo,  las tasas de pago de la mujeres son, en promedio, mucho 
mayores que la de los hombres, hecho que parece mostrar que a pesar 
de tener menos acceso, las mujeres son por lo menos igual o más 
efectivas en la utilización de créditos que los hombres…..



CAJA SEÑOR DE LUREN
• Desde hace 14 años dedicada a la intermediación financiera,

captando ahorro del público con especial énfasis en la
atención del sector micro financiero.

• Oficinas principales en la ciudad de Ica, contamos con una
red de 7 agencias propias en los departamentos de Ica y
Lima y con 19 agencias compartidas con el BN a nivel
nacional.

• Prestamos en todos los sectores productivos

• Abanderados del micro crédito rural, con gran éxito en
colocaciones para cadenas productivas.

• Amplia experiencia y eficiencia en el sector hipotecario
(MIVIVIENDA, TECHO PROPIO y otros).

• Somos una caja consolidada en el sistema en permanente
proceso de crecimiento y expansión.





Créditos Comerciales y Mes

• El siguiente cuadro nos muestra la participación de los
créditos otorgados por las IMFs por sector económico.

• Se evidencia la mayor concentración en el sector de
Agricultura y Comercio especialmente.

• Siendo el Sistema de Cajas Rurales el que presenta
mayor concentración en el sector agricultura.





CAJA RURAL DE AHORRO Y CREDITO
SEÑOR DE LUREN

• Evolución de sus Colocaciones

• La evolución de sus colocaciones ha registrado un
crecimiento sustancial en los últimos 5 años, de S/.46
millones en Dic 03 a S/.177 millones en Mar 08
representando un incremento del 286%

• La mayor concentración de su portafolio se encuentra
en el Crédito MES con el 53% al mes de Marzo 2008.

• Los productos microfinancieros ofrecidos a través del
Crédito Mes son : Agrícola y Urbano





ROL BANCARIZADOR
• En el Perú muchas familias de

escasos recursos no tienen
posibilidad de acceder al sistema
financiero por las limitaciones de
los agentes financieros o por su
ubicación geográfica.

• A través de la IMFs cuyo objetivo es
el financiamiento a la
microempresa, este segmento es
atendido, lo que se evidencia en el
monto de crédito promedio
otorgado, el más bajo en
comparación a la banca tradicional;
convirtiéndolas en líderes de la
bancarización a nivel nacional.



BANCARIZACION
66%



• COFIDE (banca de segundo piso) ha desarrollado
tecnología de financiamiento basada en el análisis de
la capacidad de generación de valor en los procesos
productivos y los riesgos que estos involucran.

• La Caja Rural Señor de Luren como Entidad
Microfinanciera ha adquirido experiencia en el manejo
del Producto Financiero Estructurado (PFE) con
importantes colocaciones en el departamento de Ica
sector agroexportador por excelencia, con la
instalación de productos como : espárrago, pimiento
paprika, uva red globe, algodón y otros en evaluación
con alta demanda en el mercado internacional como:
arándanos, granada, palmera datilera, etc.

PRODUCTO FINANCIERO 
ESTRUCTURADO



http://www.cajaluren.com.pe/index.htm
http://sia.huaral.org/sia_uploads/6aeeb998d1b608f4f803f201bf971104/paprika2.jpg


• Se identifica demanda de producto peruano con
potencial exportador (desde la demanda)

• COFIDE diseña el producto y habilita líneas de crédito.
• IMF se interesa en participar, como intermediario

financiero
• Se identifican productores beneficiaros del crédito

(MYPES, pequeños agricultores y parceleros)
• Se realizan los análisis de riesgo respectivos
• Se organiza y articula a los productores función de las

características y estacionalidad del producto.
• Se les da asistencia técnica y capacitación.
• Se estructura una operación de crédito coherente con las

necesidades del cultivo y la capacidad de pago

PRODUCTO FINANCIERO 
ESTRUCTURADO



Ofrece un panorama amplio de 
posibilidades para que las micro y 

pequeñas empresas a través de sus 
servicios, puedan integrarse a una 

dinámica de exportación. 

CAJA SEÑOR DE LUREN
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